
  
 

     
  
 
 

 
 
 
Habilidades 
 
Agente Comercial experiencia: 

 

- Área Manager de la  Zona Levante Gestionando hasta un grupo de 11 comerciales autónomos. 
(Comunidad Valenciana, Región de Murcia, Albacete, Almería, Granada, Tarragona y Lleida) 

- Gestionar la cartera de clientes y mantener informados sobre los productos u  ofertas. 

- Analizar continuamente los niveles de ventas y márgenes, proponiendo ideas para mejorarlos. 

- Aplicar descuentos a clientes según gestión establecida por  la política de la empresa. 

- Realización de presupuestos para los clientes que así lo requieran con el fin de cerrar la venta. 

- Conocimiento experto de las aplicaciones informáticas para garantizar la correcta gestión de los 
procedimientos establecidos. 

- Recabar y transmitir información útil del mercado a mi superior, para tomar decisiones estratégicas     
o correctoras. 

- Durante mis años de experiencia como agente comercial he visitado distribuidores, instaladores de 
fontanería, calefacción, electricidad, reformistas, constructores, materiales de  construcción, 
ayuntamientos, etc. 

 
Experiencia profesional 
 
1998-2008 Saneamientos Herbelca S.L. 
          Cargo: Administrativo Comercial (1998-2000) 
       Función: Atención telefónica, introducción albaranes, introducción de pedidos, reclamaciones a 

proveedores, apertura de códigos, etc. 

         Cargo:  Encargado de Almacén (2000-2002) 

      Función: Durante mis años de encargado de almacén estuve a cargo de 8 personas, coordinándolas   
en sus funciones, control de stock, pedido a proveedores, reclamaciones, rutas de 
reparto, etc. 

          Cargo: Agente Comercial (2002-2008) 
       Función:  Visitar a clientes, informar y asesorar, abrir nuevos clientes, cobros, etc. 

         Logros: Durante el periodo de administrativo logre ser clave dentro del departamento, como 
recompensa me dio la confianza dentro de la empresa y ascender a encargado de 
almacén, logrando durante eso dos años un mínimo de errores de incidencias en la 
entrega de los pedidos. Al salir una vacante de agente comercial ascendí a ese puesto 
cogiendo una cartera, de una persona que se iba a la competencia y dejándola en más del 
triple. 
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2008-2009 Frans Bonhomme S.L. 
          Cargo: Agente Comercial 
       Función:  Visitar a clientes, informar y asesorar, abrir nuevos clientes, cobros, etc. 

         Logros:            Aunque fue poco el tiempo que dispuse para demostrar consigue entrar en muchos      

                                   cliente  de fontanería que antes la empresa no vendía. 

 
 2009-2012 Hydragim Suministres, S.L.U. 
          Cargo: Agente Comercial 
       Función:  Visitar a clientes, informar y asesorar, abrir nuevos clientes, cobros, etc. 

         Logros:   Conseguir un segmento de mercado que como empresa de nueva apertura no tenía antes. 

 
2012-2014 Arcobañ, S.A. 
          Cargo:  Área Manager de la zona de Levante (Tarragona, Castellón, Valencia, Alicante, Murcia, 

Almería y Albacete) 
       Función:  Gestionar y asesorar a clientes, informar y asesorar, abrir nuevos clientes, cobros, etc. 

          Logros Gestionar 11 comerciales que en ninguna de la anteriores empresas lo realizado, captar       
cuota de mercado que había perdido años atrás la empresa. 

 

2014-Actualidad   CELO Fijaciones, S.L. (Apolo Fijaciones y Herramientas) 
          Cargo: Delegado Responsable Zona Levante (Castellón, Valencia, Alicante y Murcia) 
       Función:  Gestionar y asesorar a clientes, informar y asesorar, abrir nuevos clientes, cobros, etc. 

          Logros  Actualmente casi he triplicado las ventas de origen y en la zona de levante, en los 
distribuidores de fontanería se conoce el producto que antes de mi llegada no lo trabajaban. 

 

 
Formación académica 

 
Administrativo Comercial F.P. II 

 
Idiomas 

 
Conocimientos según los estudios de Inglés, Francés y Valenciano. 

 
 
Formación no académica 
 
      Curso de Técnico en Marketing en las Escuelas de Artesanos. 
         Curso de Ofimática en las Escuelas de Artesanos. 
              Curso de Técnico en Ventas. 
              Cursos formativos del sector Calefacción, Fontanería, Energía Solar, Piscinas, etc.   
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