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Sales Hunters  - Matrix de evaluación
 
Nombre del candidato: Borja Parron      


	
COMPETENCIAS

	Bajo
	Alto
	
COMENTARIOS

	
	1
	2
	3
	4
	

	
Comunicación efectiva

	☐	☐	☐	☒	Interlocución fluida y amable, buena prosodia y comunicación no verbal.

	
Orientación al cliente

	☐	☐	☐	☒	Siempre dedicado a la prospección de clientes potenciales y fidelización de los mismos. 

	
Creatividad y curiosidad
	☐	☐	☒	☐	Desenvolviéndose en diferentes sectores, muestra buena desenvoltura en los mismos. 

	
Habilidades interpersonales

	☐	☐	☒	☐	Cercano, genera sensación de confianza y capta bien la atención al ser bastante locuaz.  

	
Negociación
	☐	☐	☒	☐	Orientado a resultados, siempre ha sido medido por objetivos tanto cuantitativos como cualitativos. 

	
Perseverancia
	☐	☐	☒	☐	Gran estabilidad en proyectos, pero en diferentes sectores. 

	
Trabajo en equipo
	☐	☒	☐	☐	Acostumbrado a trabajar como comercial autómata, no tiene problema en gestionarse con el resto del equipo. 

	
Motivación
	☐	☐	☐	☒	Motivación por proyecto y estabilidad, así como por la filosofía de la compañía. 

	
Fortalezas: Proactividad, motivación e interlocución

Debilidades: últimas experiencias en sectores no similares a Gran Consumo
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