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APTITUDES

¢ Imagen cuidaday profesional.
Gmpromiso.
Herramientasdigitales: Formadoy
desarrollado pararealizar ventas
digitales.
Habilidades de negociacion
Capacidad detrabajo bajo presion.
Inteligenciaemocional.

ID-58558
Joserra

RESUMEN PROFESIONAL

Becutivodeventasdelargatrayectoria,un excelente potencial paracaptar
clientesy masde 20 afiosde experiencia.

Altamente enfocadoy habituado alaventaconsultivay cumplimento de
objetivos,asi como favorecer el trabajo en equipo.

HISTORIAL LABORAL

Qonsultor Gomercial 09/2008- 05/2021

Lefebvre - Madrid - Bilbao.

e Blsquedaactivadeclientesy compradorespotenciales. Comercializacion
de softwarey soluciones. Venta Qonsultiva

¢ Negociacién decontratosdeventa.

e Ceneracién de contactos comerciales, planificacién devisitasy creacién
de presentaciones paragenerar oportunidades de negocio.

o Disefiodeestrategias paralaconsecucién delosobjetivosdeventas.

o Desarrollode planesdefidelizaciony upselling.

Qonsultor Gomercial 02/1999- 09/2008

Thomson - Aranzadi - Pamplona.

e Blsquedaactivadeclientesy compradorespotenciales.

¢ Negociacién decontratosdeventa

e Ceneraci6n de contactos comerciales, planificacion devisitasy creacion
de presentaciones paragenerar oportunidades de negocio.

o Desarrollode planesdefidelizaciony upselling.

FORMAQON

Mast er: Marketing School, MARKETINGY GESTION COMEROAL, 2004
ESC

Diplomatura: Relaciones Laborales, Relaciones Laborales (1992- 1996)
urPv

Actualizacién y formacién reciente:

DIATALSHLING www digitalselling.es

MARKETINGDIGATAL
FUNDAEDigit alizat e Telef 6nica (Septiembre 2021—-Octubre 2021con
obtencién dediploma.

MARKETINGONLINE
FUNDAELINKEDIN (Julio 2021-Septiembre2021)



