
[bookmark: _GoBack][image: ]KEVIN VANEGAS AGUDELO
Calle Gallo, nº 11
Alcalá de Henares, 28801 (Madrid)
686260930
kevin_01_7@hotmail.com

FORMACIÓN PROFESIONAL
	
                        Graduado en Educación Secundaria Obligatoria
	Graduado en Bachillerato en Ciencias Sociales
Curso en gestión de ventas, prospección y fidelización de clientes.
Curso en planificación comercial.


EXPERIENCIA LABORAL

GESTOR COMERCIAL   (08/15 – Actualmente)
Bodegas Adán, S.L.
· Creación de cartera de clientes, realizando operaciones de fidelización y prospección de clientes potenciales “puerta fría”
· Incremento en el volumen y cuantía de facturación global de la empresa.
· Control y seguimiento de cobros a clientes.

GESTOR COMERCIAL    (01/13 – 08/15)
Distribuciones de Oro, S.L. “CONCESIONARIO MAHOU”
· Consolidación y aumento de cartera de clientes, realizando operaciones de fidelización y prospección de clientes potenciales “puerta fría”
· Incremento en el volumen y cuantía de facturación global de la empresa.
· Negociación para la introducción del producto.

GESTOR COMERCIAL   (01/10 – 12/12) 
Ventura Gómez, S.L. “CONCESIONARIO MAHOU”
· Consolidación y aumento de cartera de clientes, realizando operaciones de fidelización y prospección de clientes potenciales “puerta fría”
· Incremento en el volumen y cuantía de facturación global de la empresa.
· Negociación para la introducción del producto.



APTITUDES

Gran capacidad de negociación.
Habilidades sociales
Gestión de cartera de grandes clientes
Amplia experiencia en venta con número elevado de referencias.
Responsabilidad
Flexibilidad horaria

LOGROS
· Creación y aumento de la cartera de clientes 
· Metas constantemente alcanzadas o superadas  de ventas diarias y cuota de mercado.
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