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Curriculum Vitae
            ID-52991

DATOS PERSONALES: 

11/02/1.972 (Málaga). 

Casado, 2 hijas. 

Torremolinos CP29620 (Málaga) 

Fecha Nacimiento:  

Domicilio: 

EXPERIENCIA PROFESIONAL: 

• Key Account Manager (Venta Consultiva) + Responsable Soluciones Gestión

Documental Inteligente en COANDA (Distribuidor KYOCERA), delegación de Málaga.

Enero 2020 – Actualmente.

Productos y Servicios que comercializo: 

- Venta de impresoras y equipos multifuncionales KYOCERA.  

- Venta de Soluciones de Gestión Documental Inteligente (SOLPHEO). 

- Venta de Aplicaciones HyPas (Escaneado, Impresión, Seguridad, Accounting). 

- Venta de Aplicaciones de Control Horario de trabajadores. 

• Director Comercial (& Marketing & Desarrollo de Negocio) de Grupo RICO IT Solutions

(empresas: COPYRICO, RICOGEST, AXARCOPY). Distribuidores de RICOH, XEROX,

iARCHIVA (Gestor Documental Inteligente), MIMAKI + UVIPRINT + OTROS

OPERADORES (Plotters CANON - HP – ROLAND) (impresión gran formato). Responsable

Comercial (y Expansión) de las delegaciones de Málaga (central), Granada, Córdoba y Jaén.

Enero 2016 – 30 Noviembre 2019.

En esta etapa, además de desarrollar las labores de Dirección Comercial he desempeñado 

funciones comerciales directas (con mis propios objetivos de venta), consiguiendo destacados 

resultados. Entre los productos y servicios que comercializaba como Comercial Especialista 

(Venta Consultiva) + Pre-venta destacan: 

- Impresión Gran Producción para sector AAGG (y Corporate): equipos de impresión 

digital profesional (prensas digitales) de las marcas RICOH y XEROX. Esto me ha 

permitido desarrollar un gran conocimiento del sector de las Artes Gráficas (necesidades, 

problemáticas, …). 

- Impresión Gran Formato para sector AAGG (y Corporate): equipos de impresión 

gran formato de las marcas MIMAKI + UVIPRINT (también plotters CANON + HP + 

ROLAND). Además de la venta de equipos también comercializaba consumibles 

(vinilos, papeles especializados, tintas, …) para estos equipos. También trabajaba con 

equipos de impresión rígida y equipos especializados (etiquetas, …). 

- Impresión Textil para sector AAGG (y Corporate): equipos de impresión textil directa 

de la marca RICOH. 

- Software de Gestión (ERP) para empresas del Sector de Artes Gráficas (AAGG). 

- Software de Gestión Documental Inteligente “iArchiva” y “Docuware”. He llevado 

proyectos de implantación (desde la comercialización inicial hasta la puesta en marcha, 

supervisando la parte técnica) en empresas como: Soloptical, SAFAMOTOR, Frio 

Miranda, Horticultores El Torcal, … 

mailto:antonioromerocabrillana@gmail.com
https://www.linkedin.com/pub/antonio-romero-cabrillana/2b/162/a76
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• Autónomo (Diciembre 2013 – Diciembre 2015):

• Consultor Empresas.

• Consultor Especializado en Centros Comerciales.

• Consultor Especializado en reestructuración y mejora de Equipos Comerciales.

• Coach Personal/Directivo.

• Formador: en Escuelas de Negocio, empresas (freelance) y cursos organizados por

mí mismo.

• Gerente de Centros Comerciales (y otros puestos relacionados). Ene1996 – Dic2013:

− Gerente de Centro Comercial Augusta (Zaragoza) Abril – Diciembre 2013

− Gerente de Centro Comercial Nueva Condomina (Murcia) Julio 2012 – Abril 2013.

− Responsable Segece en Málaga (C.C. Patios, C.C. Alameda, ...): hasta Julio 2012.

− Gerente de Centro Comercial Rosaleda (Málaga). Enero 2002 -  Julio 2012.

− Gerente de C.C. Bahía Sur (San Fernando, Cádiz). Septiembre – Diciembre 2001.

− Gerente Adjunto Centro Comercial Rosaleda. Enero 1999 – Septiembre 2001.

− Auxiliar Administrativo en Gerencia C.C. Rosaleda. Enero 1996 – Diciembre 1998.

• Experiencia como Formador/Profesor en Escuelas de Negocios (2009 – 2019):

✓ Profesor en MBA Postgrado ESESA (Marketing/Distribución). 

✓ Profesor responsable del área de mejora de la Comunicación en la Escuela de 

Negocios ESESA (Programa MBA Postgrado; Programa Master Executive para 

Emprendedores Tecnológicos; PGFarmacia).  

✓ Coordinador del Área de Proyectos del Curso Superior de Gestión de Oficinas de 

Farmacia (ESESA). 

✓ Responsable del programa de Mentoring de la Escuela de Negocios ESESA 

(Málaga): Coach de mentores.  

✓ Coach Personal alumnos MBA Executive de la Escuela de Negocios ESESA 

(Málaga). 

✓ Profesor/Tutor/Mentor en Master Executive Emprendedores Tecnológicos 

(Promalaga/ESESA). 2009-2010; 2010-2011. 

✓ Profesor en Master Marketing UMA. 2009-2010; 2010-2011. 

✓ Colaborador empresa formación EUROFORMAC (para impartición de Cursos 

Presenciales). 2019 – actualmente. 

✓ Colaborador en HÁBILON ELEARNING (generación de contenidos para Cursos). 

• Guardia de Seguridad en Centro Comercial Rosaleda. Noviembre 1993 – Diciembre 1995.

• Ex miembro de BNI (grupos: BNI Emprende (Málaga) y BNI Avanza (Málaga). 2014 – 2018.

• Director y Presentador del programa semanal de radio “Mejorando lo Presente”, en Onda

Azul Radio (97.4 FM Málaga). 2012 - 2017.

• Especialización área Consultoría Empresas:
• Cuento con 18 años de experiencia profesional en la Consultoría de Negocio donde ha

participado en proyectos en el Sector Público y Privado en el apoyo a emprendedores y

empresas en el desarrollo de Planes de Negocios e Implantación de Mejoras Competitivas

dentro de diversos sectores (puesta en marcha de proyectos, reinvención de empresas con

trayectoria,…).

• Cuento con una experiencia de más de 20 años en el sector de los Centros Comerciales y el

Retail, habiendo asesorado a cientos de operadores establecidos en diversos Centros

Comerciales a nivel nacional (Málaga, Cádiz, Murcia, Zaragoza, Madrid,…. Realizo

consultoría especializada en sector Retail y Centros Comerciales (diseño, comercialización,

marketing,…).
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FORMACION SUPERIOR (y especializada): 

➢ The Power MBA (online): 2019 – cursando actualmente 

➢ Formación Superior en E-learning. 2019. 

➢ Curso Gestión Documental Inteligente (Alfresco). 2019. 

➢ Master en Dirección Financiera. ESESA. 2018-2019. 

➢ Curso “Negociación Exitosa: Estrategias y Habilidades esenciales”. 

University of Michigan. Coursera. 2018. 

➢ Programa Superior de Dirección en Ventas (PSDV). ESIC. 2017. 

➢ Cursos de Coaching Aplicado (comunicación; relaciones; creatividad, 

autoconocimiento). Coach Creativo. 2010-2013 

➢ Upgrade Master en Coaching Personal (Coach Creativo). 2011 

➢ Master en Coaching Personal (Coach Creativo). 2010 

➢ Curso Gestor Técnico Inmobiliario (CEAC). 2010 

➢ Módulo Formativo de Perito Judicial Inmobiliario (CEAC). 2010 

➢ MBA Executive (ESESA, Málaga). 2008    

➢ Diplomado en Magisterio (Educación Especial). Universidad de Málaga 

1990 – 1993 

OTROS CURSOS Y FORMACION COMPLEMENTARIA: 

− Curso “Contaplus” y “Facturaplus” Octubre 2007 

− Curso Administración y Gestión de Empresas (Centro Estud Superior Empresa). 

− Curso Dirección de Recursos Humanos Diciembre 2004 

− Curso Contabilidad Financiera Junio 2003 

IDIOMAS: 

INGLES Escrito, hablado y leído: Nivel Medio (en vías de obtención del B1). 
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SOBRE MÍ MISMO A OTROS NIVELES (para que puedas conocerme 

más y mejor…): 

- Gran capacidad de aprendizaje en poco tiempo; adaptación total a diversas circunstancias 

laborales; capacidad de trabajar individualmente y en equipo, liderando o no los mismos. 

Disponibilidad funcional y horaria total: si me apasiona lo que hago lo doy todo día a día hasta 

vaciarme. Y como tengo una gran capacidad de recuperación al día siguiente vuelvo a estar 

dispuesto a darlo todo de nuevo. 

- Mi trabajo en instrospección y en autoconocimiento me permite contar con una gran capacidad de 

resiliencia ante los baches en mi vida y digestión rápida de estos mismos sucesos. No me anclo en 

el pasado: vivo orientado al futuro mejorando en mi presente aprendiendo de mi pasado. Y 

contemplo cada suceso en mi vida como una fuente de aprendizaje constante. 

- Soy un devorador de libros. De media leo unos 60 libros al año, tanto ficción como no ficción. 

- Me encanta el cine y las series. 

- Me autodeclaro escritor. En vías de publicación. 

- Deportes: senderismo (con mi perra “Bimba”) y running (medias maratones, maratones, 

ultramaratones). Muy orgulloso de haber finalizado 2 veces la prueba “101 kilómetros de Ronda”, 

5 maratones (2 en Madrid y 3 en Sevilla) y decenas de Medias maratones. 

- Soy muy bueno haciendo que las cosas sucedan, tanto en mi vida personal como en mi vida 

profesional. No me quedo esperando: hago que las cosas pasen; construyo de la nada. 

- Una de las cuestiones que más valoro en la vida y que procuro aplicar permanentemente es la 

coherencia. Estoy siempre muy atento a mí mismo para evitar, por ejemplo, “ser fuerte con los 

débiles y débil con los fuertes”. 

- Algunas de mis frases favoritas (que procuro repetirme mucho a mí mismo): 

• “Si eres uno más acabarás siendo uno menos”.

• “La vergüenza sólo sirve para perder oportunidades”.

• “¿Cómo estás? Depende de si me analizo o me comparo”.




