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Formacion

£ 01/2000 - 01/2009

O BUENOS AIRES, ARGENTINA

Orientacion administrativa de empresas |
Bachillerato

Granaderos Bachiller

Experiencia laboral

= 04/2024 - EN LA ACTUALIDAD

() MALAGA, ESPANA

Gestor Comercial

CTT Express envios paqueteria

-Cartera de clientes gestionada en la region de la
Costa del Sol.

-Estudios de mercado para captar nuevos clientes.
-Informes generados sobre la actividad comercial.
-Elaboracién de informes y presupuestos de ventas.
-Datos analizados con fines de negociacion.
-Informes diarios utilizando CRM Sales Force.

9 03/2023 - 03/2024 O MALAGA, ESPANA
Gestor Comercial

Olin (Olivienet)

-Desarrollé e implementé estrategias de ventas para
el sector de Telecomunicaciones, enfocandonos en
servicios de Internet, lineas méviles y TV.

-Realicé visitas comerciales a empresas para
identificar las necesidades de los clientes y crear
ofertas personalizadas.

-Gestioné y mantuve una cartera de clientes,
asegurando la satisfaccion y retencién del cliente.
-Prospecté y abri nuevos mercados en la region de
Andalucia a través de tacticas de ventas proactivas.
-Fuertes habilidades organizativas y de gestién
demostradas, con un enfoque orientado a resultados
e impulsado por soluciones.

B9 01/2023 - 03/2023 () MALAGA, ESPANA
Asesor Comercial

Aqua Service

-Realicé prospeccion de mercado para
dispensadores de agua.

-Presupuestos preparados para clientes.
-Negociacién y cierre de acuerdos comerciales.

Experiencia laboral

-Estrategias implementadas para fidelizar a los
clientes.

-Brindé seguimiento y soporte continuo a los
clientes.

£910/2022 - 12/2022 ) MALAGA, ESPANA
Agente Comercial

Confort Luxury

-Comercialicé sistemas de filtracion de agua
(6smosis), equipos de ozono para reemplazar todos
los productos quimicos de limpieza y desinfeccion y
descalsificadores de agua.

-Realicé visitas programadas para demostracion de
equipos (5 demostraciones por dia).

-Negociacién y cierre de acuerdos comerciales.

B 04/2022 - 10/2022 ) MALAGA, ESPANA
Comercial Técnico

Securitas Direct

-Realicé prospeccion de mercado a través de
llamadas en frio para generar potenciales visitas
comerciales, como asi también puerta fria
prescencial

-Realicé estudios de seguridad para clientes
potenciales.

-Instalacion sistemas de seguridad y puesta en
servicio que incluyen paneles de entrada,
fotodetectores, unidades centrales, controles de
acceso magnéticos, controles remotos, camaras Arlo
para interiores y exteriores con paneles solares y
controles perimetrales.

910/2016 - 11/2021

() BUENOS AIRES, ARGENTINA

Gerente

Grido Helados

-Gestioné con éxito tres tiendas con un equipo de 20
empleados mediante liderazgo, administracion,
planificacion y seguimiento del desempenio eficaces.
-Implementé estrategias de reclutamientoy
desarrollo para construir un equipo de alto
rendimiento, brindando un servicio al cliente de
primer nivel a través de capacitacion y experiencia
personalizadas.




Experiencia laboral

= 08/2011 - 08/2016

-Brindar soporte personalizado a los usuarios,
rastrear activamente y resolver incidentes en
terminales de laboratorio.

-Realizar reparaciones de hardware y software.
-Supervisar el funcionamiento general de los
sistemas del laboratorio.

= 09/2008 - 05/2011

O BUENOS AIRES, ARGENTINA

Ejecutivo Comercial

Nuevas Formas SA

-Desarrollé y presenté presupuestos personalizados
adaptados a las necesidades del cliente.

-Base de clientes ampliada y apertura de nuevos
mercados a través de técnicas de ventas proactivas.
-Realicé llamadas en frio para generar clientes
potenciales e impulsar el crecimiento empresarial.

= 02/2007 - 04/2008

Q BUENOS AIRES, ARGENTINA

Ejecutivo Comercial

Meditea

-Realicé ventas y brindé asesoramiento experto
sobre equipos de electromedicina para salones de
belleza.

-Realicé visitas programadas a clientes para
capacitacion y expansion de productos.

-Se iniciaron llamadas en frio en areas designadas
para la captacion de nuevos clientes.

06/2005 - 02/2007

() BUENOS AIRES, ARGENTINA

Ejecutivo de Cuentas

C&S Comunicacion y Sistemas

-Lideré cuentas de clientes en el sector de
Telecomunicaciones

-Presupuestos personalizadosmedidalos clientes
Negociaciones realizadas y acuerdosventa cerrados
con éxito

-Proporciond soporte posventa
excepcionalesfuerzosseguimiento

Aptitudes

(@ IDIOMAS

Inglés Nativo
Espanol Avanzada

( APTITUDES INFORMATICAS

Microsoft Office Profesional
Outlook Profesional
CRM Profesional

Desarrollo de estrategia  Profesional
de ventas.

Gestion de relaciones Profesional
con clientes.

Aptitudes

Competencia con el Profesional
software CRM

Habilidades de Profesional
negociacion

Certificados

Tecnicas de Ventas

Comercial

Certificacion en Técnicas de Ventas de la Autoridad
Comercial, demostrando experiencia en técnicas y
estrategias de ventas.

03/2020
Coaching

Universad de la matanza
Certificacionpor la Universidad de la Matanza

Aficiones
X
Explorando Perderse entre Captando
tierras remotas  las paginas de momentos

un buen libro

@

Sentirlamusica  Todo tipo de
deporte

Projects

=3 03/2024 - EN LA ACTUALIDAD O ESPANA
Gerente

Productos artesanales con cuero
Competencia demostrada en la venta de productos
de cuero artesanales para caballos y jinetes.
Desarrollé y comercialicé herrajes de cuero
personalizados con fines decorativos.

Se utilizd experiencia en disefio para crear herrajes
de cuero Unicos para aplicaciones de decoracion de
interiores.




