CURRICULUM VITAE @
-

ID-56912 Albert

Fecha de nacimiento: 9 de agosto de 1969

Estado civil: Casado, con 2 hijos
Residente: Barcelona
EXPERIENCIA LABORAL:

Mas de 30 afios de experiencia en el mundo de la distribucién, comercializaciéon y
fabricacion de material eléctrico, climatizacion, calefacciéon/fontaneria, renovables e
iluminacién.

Desde 2014 a dia de hoy, en GUIMSOL, empresa catalana de representaciones comerciales
de marcas de calefaccion/fontaneria, climatizaciéon y renovables, como agente comercial
para las marcas Orkli, Irsap, Ariston, Fleck y Hisense.

De 2010 a 2014, en Deltacalor, empresa italiana fabricante de radiadores decorativos y de
diseno, como Director Comercial.

De 2008 a 2010, en Delta Dore, empresa francesa fabricante de soluciones de eficiencia
energética, domoética y seguridad, como Director Comercial.

Durante 2007, en Aneuker Lighting, empresa espafiola fabricante de iluminacién decorativa
y arquitectual, como Director Comercial.

De 1999 a 2006, en Ducasa, Mora, Cabero y cia., S.A., empresa espafiola especializada
dedicada a soluciones en calefacciéon eléctrica y de agua, climatizacion y
renovables, como Jefe de Ventas Nordeste (en dos épocas diferentes), Product
Manager y Jefe de Ventas zona Norte y Este.

De 1986 a 1999, en Comercial Eléctrica Baix Emporda S.A., empresa catalana dedicada a la
comercializacién de material eléctrico, calefaccién/fontaneria, climatizaciéon y
renovables a instaladores, en varios cargos.

Responsabilidades como Director Comercial:
e Creacion y puesta en marcha de la politica comercial de la compafiia.
e Elaboracién del marketing mix.
e Planificaciéon y creacion de la estrategia comercial.



Gestion, control y optimizacion del presupuesto.

Creacion, seguimiento y consecucion de los objetivos cualitativos y cuantitativos.
Organizacion y control de la actividad de la red de ventas.

Gestion, supervision y motivaciéon del equipo de ventas.

Negociacion, seguimiento y fidelizacion de las grandes cuentas.

Responsabilidades como Jefe de Ventas:

Planificacién (junto con Direccion Comercial) de la estrategia comercial.

Organizacion y control de la actividad de la red de ventas.

Negociacién, seguimiento y fidelizaciéon de las grandes cuentas en las diferentes
negociaciones, campafias y/o promociones.

Formacion y asesoramiento técnico y/o comercial tanto a la red de ventas como a
clientes instaladores, distribuidores, prescriptores (ingenierias y estudios de
arquitectura), empresas constructoras y promotoras.

Responsabilidades como Product Manager:

Responsable de la investigacion y andlisis interno y externo.

Co-responsable de la busqueda de nuevas oportunidades (compartido con Detp.
Técnico y de Aprovisionamientos).

Colaborador en la elaboracion y ejecucion del marketing mix.

Creacion de catalogos, tarifas, tripticos, argumentarios, etc.

Formacion y asesoramiento técnico y/o comercial tanto a la red de ventas como a
clientes instaladores, distribuidores, prescriptores (Ingenierias y Estudios de
Arquitectura), empresas constructoras y promotoras.

FORMACION ACADEMICA

Diplomado por E.A.D.A. en Direccién de Ventas y Marketing (DVMS3 2002).
Técnico Eléctrico de grado superior.

FORMACION COMPLEMENTARIA

Técnicas de venta y negociacion.
Gestion del tiempo.

Gestion de equipos.

Presentaciones en publico eficientes.

IDIOMAS

-Catalan:  Nativo, hablado y escrito correctamente.

-Castellano: Nativo, hablado y escrito correctamente.

-Inglés: Cursados estudios en ESADE Bussines School Barcelona, nivel “intermediate

1” (ahora mismo, bastante “oxidado” por falta de uso).

-Francés:  Nivel medio de lectura, escritura, comprension y expresion oral (ahora mismo,

bastante “oxidado” por falta de uso).

Barcelona, mayo de 2021

Albert Recuero Aranda.



