
DATOS PERSONALES 

 
Madrid, España 28021 

 

 

 
Fecha de nacimiento 

10-04-1991 

 
Nacionalidad 

Española 

 
 

 

 

 

 

 

COMPETENCIAS 

TECNICAS 

Office : Nivel Avanzado. 

Gestion de plataforma 

coordinación de medios 

(Admira). 

SAP: Nivel Intermedio. 

Google Analytics. 

 
IDIOMAS 

 
Ingles 

B2 

 
Español 

Nativo 

 

 

Jose Antonio C. 
LIC. EN MARKETING Y GESTION COMERCIAL. 

Profesional con perfil  comercial y  resolutivo. Habilidades  comunicativas  orientadas  a 

la persuasión para  buscar  soluciones  que cautiven  a  clientes  y  compañeros, facilitando 

la consecución de los objetivos marcados. Alta capacidad de adaptación a situaciones y 

equipos de trabajo. 

 
 

EXPERIENCIA 

 
Madrid 

Noviembre 2019 - 

Actualmente 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Madrid 

Marzo 2016 - Noviembre 

2019 

 

 
   Gestor de cuentas Euroshell 

Disa Peninsula SL 

Disa es la empresa licenciataria de Shell en España. 

 
- Gestión telefónica y revitalización de la cartera de 

clientes Euroshell. 

- Análisis y seguimiento de las cuentas con funciones de 

reactivación en caso de identificar pérdidas de volumen. 

- Elaboración y seguimiento de ofertas comerciales 

personalizadas. 

- Negociación de condiciones con clientes. 

- Gestión de riesgo y crédito. 

- Control y gestión de deuda. Acuerdos de planes de pago. 

- Resolución de peticiones , incidencias y consultas de los 

clientes. 

 
 

 
   Ejecutivo de cuentas 

Redkampus 

- Comercializacion de los servicios  de consultoría 

ofertados por la empresa. 

- Desarrollo y ejecución de propuestas de medios y 

estrategias a medida del cliente según sus necesidades. 

- Coordinación y gestión del circuito  digital a  nivel 

nacional, con mas de 200 ubicaciones en universidades y 

residencias universitarias. 

- Presentación y comercialización de circuitos  digitales. 

 

 

EDUCACION 

 
ONLINE 

2021 

 
ONLINE 

2020 

 
ONLINE 

2018 

 
Sevilla/Madrid 

Septiembre  2012 - Julio 2016 

 
 
 

Dublin , Irlanda. 

Julio 2012 - Septiembre  2012 

 
 

   CURSO TECNICAS DE NEGOCIAZION EFICAZ 

TMI SPAIN 

 
   CURSO "COMO CAPTAR NUEVOS CLIENTES" 

RMC LEARNIGN SOLUTIONS 

 
   CURSO EN TECNICAS DE VENTAS 

GRUPO NEOS 

 
   MARKETING Y GESTION COMERCIAL 

ESIC 

Escuela superior de Gestión Comercial y Marketing. 

 
   TRIMESTRE ACADEMICO DE INGLES 

KAPLAN 



 

 

 

 
 

Permiso de conducir (2009) 

Bournemouth , Inglaterra. 

Septiembre 2010 - 

Septiembre 2011 

   AÑO ACADEMICO DE INGLES 

Education First (EF) 


